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{ portfolio } PALESTRAS

COMO TER UM
NEGOCIO DE BELEZA E
AINDA SER FELIZ

NEGOCIOS | INOVACAO | BELEZA

Nesta palestra Fabiana compartilha experiéncias reais e estratégicas sobre como
construir um negocio de beleza de sucesso. Mais do que dicas, € um guia para
entender os caminhos que levam ao crescimento — e também aqueles que devem
ser evitados para ndao comprometer a qualidade e a produtividade do salao.

Com linguagem acessivel e foco no dia a dia dos gestores, a palestra apresenta os
pontos-chave para elevar resultados, melhorar processos e reduzir desperdicios.
Tudo isso com base em vivéncias reais dentro do setor da beleza, conectando teoria
e pratica de forma simples, inspiradora e aplicavel.

Em até 90 minutos, donos de saldo, gestores e profissionais sao convidados a
repensar suas rotinas e a enxergar novas oportunidades de inovagao e melhoria

continua. E um conteddo que provoca reflexdes e, ao mesmo tempo, oferece
ferramentas praticas para negocios mais sustentaveis, produtivos e lucrativos.

Vocé vai aprender:

e Como aumentar a produtividade no saldo de beleza
A importancia do diagndstico capilar para fidelizar clientes
Como aplicar inovacao e melhoria continua na gestdao do saldo
Quais sdo os desperdicios mais comuns nos saldes e como evita-los
O que vocé precisa saber antes de abrir um negdcio da beleza

Esta palestra tem como base o livro de Fabiana

Gondim: Como Ter uUm Saldo de Beleza e Alnda
COMO TER Ser Feliz!

SALAQ DE
BELEZA
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INOVACAOE
LIDERANCA FEMININA

MULHERES | EMPREENDEDORISMO | INOVACAO

Uma palestra inspiradora que mostra como o poder do empreendedorismo feminino
estd revolucionando o mundo dos negdcios. De forma pratica e envolvente, vocé
entende como inovacao, propdsito e diversidade se conectam para criar empresas
mais fortes, humanas e preparadas para o futuro.

A partir de histdrias reais e aprendizados da sua trajetoria, Fabiana apresenta como
mulheres estao construindo culturas inovadoras, superando desafios e deixando
marcas positivas no mercado. Mais do que teoria, sao reflexdes e acdOes aplicaveis
que ajudam lideres e equipes a expandirem sua visao e potencial de impacto.

Em até 90 minutos, a palestra provoca, inspira e transforma a maneira como
enxergamos lideranca e inovacao. Nao se trata apenas de falar sobre conquistas
femininas, mas de compreender como diferentes olhares e experiéncias podem
acelerar resultados e moldar negocios mais sustentaveis e inclusivos.

Vocé vai entender:
e Como colocar a inovacao em pratica no dia a dia
e O que caracteriza uma cultura de inovacao
e As competéncias empreendedoras que tornam profissionais mais bem-sucedidos
e Quais sao os erros e acertos de uma trajetdria empreendedora que podem gerar
aprendizados valiosos
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{ portfolio } PALESTRAS

BELEZA
LUCRATIVA

EFICIENCIA | RENTABILIDADE | LUCRATIVIDADE

Uma palestra provocadora e pratica que mostra como transformar gestdo em
resultados financeiros reais. Com “Beleza Lucrativa”, Fabiana Gondim, especialista
em negocios da beleza, revela estratégias que ajudam saldes a crescer de forma
inteligente, eficiente e altamente rentavel.

Mais do que vender beleza, é preciso garantir margens de lucro, sustentabilidade e
diferenciacdo no mercado. Nesta palestra, vocé vai aprender como identificar
gargalos que travam o crescimento, reduzir desperdicios que comprometem o caixa
e implementar estratégias comprovadas que elevam a produtividade e a
lucratividade do seu saldo.

Em até 90 minutos, lideres e equipes sdao convidados a repensar suas rotinas,
analisar indicadores e aplicar novas praticas de gestao que fazem diferenca no curto

e no longo prazo. E um conteddo que inspira, mas, acima de tudo, entrega
ferramentas praticas para transformar negdcios de beleza em negocios lucrativos.

Vocé vai entender:
e Como transformar gestdao em rentabilidade
e Quais gargalos comprometem o crescimento do saldao
e Como reduzir desperdicios e aumentar eficiéncia
o Estratégias praticas que elevam produtividade e lucratividade
e Como crescer com inteligéncia e resultados reais
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{ portfolio } PALESTRAS

ESG: O FUTURO SUSTENTAVEL
DOS NEGOCIOS

ESG | RENTABILIDADE | FUTURO

Uma palestra essencial para quem deseja entender como o ESG esta transformando
o setor da beleza e criando oportunidades para negocios mais rentaveis,
responsaveis e preparados para o futuro. De forma clara e pratica, vocé vai descobrir
como sustentabilidade, governanca e responsabilidade social podem se tornar
diferenciais competitivos no dia a dia da sua empresa.

Com exemplos reais e aplicaveis, a palestra mostra como a ecoeficiéncia e a
producdo mais limpa ajudam a reduzir custos, otimizar processos e fortalecer a
imagem da marca. Nao € apenas sobre “ser sustentavel”, mas sobre alinhar
propdsito e resultado em um mercado cada vez mais exigente e consciente.

Em até 90 minutos, lideres e equipes sdao convidados a repensar praticas, adotar
novas estratégias e enxergar a sustentabilidade como uma aliada do crescimento. E
um convite para transformar desafios ambientais e sociais em oportunidades de
inovacao e rentabilidade.

Voceé vai aprender:
e Por que adotar ESG no seu negocio € um diferencial estratégico
e Como aplicar ecoeficiéncia e producdo mais limpa na pratica
e Maneiras de reduzir o impacto ambiental sem perder produtividade
* Quais praticas sustentdaveis aumentam a rentabilidade no setor da beleza

1% > +}




1% > +]

espacos
mggglo

de beleza

LOJAS CONCEITO PARA PARA
INCREMENTAR A EXPERIENCIA DO
CLIENTE EM FEIRAS E CONGRESSOS.
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ESPACO DE
BELEZA MODELO

Com o objetivo de inspirar empreendedores, profissionais da
beleza e visitantes propomos a concepcao de um saldao modelo
inovador, sensorial, sustentavel e educativo, que vai muito além
da estética tradicional. Este espaco serd uma verdadeira
experiéncia onde o diagnodstico personalizado é o ponto de
partida que orienta toda a jornada de atendimento do cliente.

Nossa expertise em acdo para dar vida a negocios de beleza
modelo! Desde a definicdo do conceito do espaco até a curadoria
de fornecedores, garantindo um mix solucdes atuais do mercado
da beleza que apresentam inovacao e diferenciais competitivos
a0s visitantes.

Além disso, elaboramos os roteiros e dinamicas de visitas
guiadas, proporcionando uma imersao detalhada nas melhores
praticas do setor.

{para quem} Profissionais da beleza, donos de saldo, clientes e
demais participantes do evento.

{como quem} Fabiana Gondim e Ingredh Pimenta, consultoras
especialista em negodcios da beleza.
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os visitantes:

Karine Buski

Comecei atendendo em casa € quero
ampliar. AQui no saldo conceito, Vi
solucdes desde a recepgao para
otimizar espacos, agregar valor,
aumentar o tiquete médio e otimizar

a empresa.

Victor Cunha

Foi uma experiéncia transformadora!

Me senti cuidado e inspirado como
em poucas vezes na minha carreira,
tanto pela beleza do espaco quanto
pela mensagem, O conhecimento

entregue.

Catia Milagres
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MISSOES EMPRESARIAIS

Poucos movimentos impactam negodcios e carreiras como os eventos
corporativos.

Varias forcas aplicadas na mesma direcao, com o mesmo proposito, e o contato
com outras culturas, outros mercados e outros profissionais € uma combinacao
que garante expansao de consciéncia e evolucao dos negdcios.

E quais sdao os eventos mais relevantes, aqueles que fazem valer o
investimento?

Como aproveitar, extrair o maximo deles?

Fabiana Gondim, que ja esteve presente nos principais eventos, dentro e fora do
Brasil, conduz empresarios, gestores e entusiastas nesses, responde as
perguntas acima, e mais!

Entenda:

AcompanhaMOS empresarios, gestores e entusiastas do varejo brasileiro para
as Missoes da {uaugomais}: experiéncias inesqueciveis, de altissimo valor, com
ele e sua Equipe, em eventos do calendario corporativo; otimiza o tempo
disponivel, guiando o aprendizado, pontuando os melhores conteudos para o
contexto (das organizacdes e pessoas envolvidas), acelerando o acesso aos
locais e fazendo pontes com pessoas/negocios-chave, que podem somar a
estratégia das organizacdes.
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BEAUTY FAIR

A Beauty Fair € o maior encontro profissional da beleza das Américas, a segunda
maior feira do mundo, e redne as principais marcas, inovacdes e tendéncias do setor
em um ambiente de conexao, negdcios e aprendizado.

Durante quatro dias, profissionais da beleza, empresarios e especialistas tém acesso
a uma experiéncia imersiva que combina lancamentos, educacdao de alto nivel e
relacionamento com os grandes nomes do mercado — tudo isso sem perder de vista
a esséncia criativa e empreendedora que move o setor.

Para deixar essa missdo ainda mais robusta, fazemos as visitas técnicas em uma
missao exclusiva, pratica e inspiradora. Os participantes terdo a oportunidade de
conhecer de perto empresas inovadoras e bem-sucedidas do setor, explorando suas
operacoes, entendendo os bastidores e interagindo diretamente com seus gestores
com a conducdo de Fabiana Gondim.

{onde} Sao Paulo, SP

{quando} Setembro

{para quem} Profissionais da beleza, donos de saldo, distribuidores, varejistas,
educadores e fornecedores do setor

{como quem]} Fabiana Gondim, consultora especialista em negdcios da beleza
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HAIR SUMVMIMIT GESTORES

O HairSummit Gestores € um encontro exclusivo voltado para empresarios, gestores
e lideres do setor de beleza que buscam inovacdo, rentabilidade e crescimento
sustentavel em seus negocios. Mais do que um evento, € uma experiéncia
estratégica que reune tendéncias, cases de sucesso e ferramentas praticas para
transformar a gestdo e o futuro dos saldes e empresas do segmento.

Durante dois dias, os participantes mergulham em conteudos de alto nivel sobre
lideranca, dados, branding, experiéncia do cliente e sustentabilidade, além de trocas
ricas com especialistas e outros gestores que enfrentam desafios semelhantes. Um
ambiente pensado para provocar reflexdes, gerar conexdes valiosas e oferecer
caminhos reais para resultados consistentes.

Para tornar essa imersao ainda mais completa, os inscritos participam também de
visitas técnicas conduzidas por Fabiana Gondim, consultora especialista em
negocios da beleza. Nessas experiéncias, € possivel conhecer de perto operacoes
de referéncia, entender seus bastidores e aprender diretamente com gestores que
ja trilham o caminho da longevidade e da inovacao.

{onde} Sao Paulo, SP
{quando} Abril
{para quem} Donos de saldo, distribuidores, varejistas, educadores e fornecedores

do setor
{como quem} Fabiana Gondim, consultora especialista em negdcios da beleza
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GPS DA BELEZA

O GPS da Beleza € uma imersao nos bastidores das empresas, saldes € marcas mais
inovadoras e bem-sucedidas do setor de beleza no Brasil. Negocios que souberam
identificar as principais tendéncias do mercado e reagiram de forma extraordinaria,
tornando-se fonte de inspiracao para outros empreendedores e profissionais do
segmento.

Com um roteiro exclusivo e cheio de significado, que foge do tradicional e dos
clichés do mercado, empresarios, gestores e profissionais terdao acesso direto a
operacOes de destaque — saldes, barbearias, clinicas, industrias de cosméticos,
distribuidores e lojas especializadas — conhecendo seus conceitos, estratégias e
lideres, verdadeiros especialistas que fazem a beleza acontecer todos os dias.

Sdo dois dias intensos de visitas técnicas e os participantes poderdao conhecer
modelos de negodcios diferenciados, estratégias de marketing e fidelizacao,
praticas de atendimento ao cliente, treinamentos de equipe, inovacao em
produtos e servicos, além de iniciativas de sustentabilidade e digitalizacao que
estdo transformando o setor coma conducao de Fabiana Gondim.

{onde} Em qualquer capital do Brasil como Natal, Recife, Salvador, Sdo Paulo
{quando} De fevereiro a novembro

{para quem} Empresarios, gestores e profissionais da beleza

{como quem} Fabiana Gondim
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BASTIDORES DA DISNEY

A {uaugomais} UAU’s para inspirar vocé e seu negocio € uma imersao nos detalhes
que fazem marcas se destacarem e serem referéncias na exceléncia em servicos -
The Walt Disney Company, Apple, Harley Davidson, The Ritz Carlton Hotels, Bass
Pro, entre outras.

As visitas sao guiadas por Fabiana Gondim e Fred Alecrim: especialistas do varejo
que visitam os parques, estudios e demais instalacdes das marcas, ha mais de 10
anos e entendem como poucos o jeito das campeas em servico de encantar clientes.

A equipe {uaugomais} mostra como os conceitos podem ser aplicados no cenario
local. A missdo possibilita ainda que os seus participantes vejam - de um angulo
bastante privilegiado - a inovacao e o atendimento excepcional acontecendo, o uso
das tecnologias, a execucdao dos conceituados métodos e como eles somam a
Experiéncia UAU para seus Clientes, em outras palavras, impulsionam e destacam
pessoas e negocios.

{onde} Orlando, Fldrida, EUA

{quando} De fevereiro a novembro

{para quem} Empresarios, gestores e profissionais do varejo
{como quem]} Fabiana Gondim e Fred Alecrim
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Com mais de 30 anos de dedicacao ao universo da beleza, Fabiana € uma
esteticista "de berco" que empreende desde os 13 anos de idade. Ela é a fundadora
do HairSIZE, um hub de solucdes inovadoras para negocios da beleza, que oferece
um método eficiente para otimizar o uso de produtos e reduzir em pelo menos 30% o
desperdicio, gerando economia para 0s negocios e um impacto positivo ao meio
ambiente.

Além da graduacao em administracao, Fabiana também possui pds-graduacao em
gestdao ambiental e uma vasta experiéncia na area da beleza, sendo uma referéncia
em sustentabilidade nesse segmento. Atualmente, como CEO do HairSIZE,
desenvolve estudos, solucdes e conteudos que educam os profissionais da area e
melhoram seus negodcios - um conhecimento entregue por meio de palestras,
consultorias, mentorias, treinamentos e outras atividades.

Fabiana integrou o comité ABNT de normas técnicas para beleza, participou como
especialista em episodios do programa SOS Salvem o Saldo no Canal GNT e atuou
como curadora e jurada do Prémio Cabelos & Cia.

Atua como consultoria especialista em missdes técnicas nacionais e internacionais
como:
» Beauty Fair, a segunda maior feira de beleza do mundo;
* NRF, a maior feira de varejo do mundo;
Os bastidores da Disney;
ATD, principal evento mundial de educacao corporativa;
Web Summit Rio e Lisboa.
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ALGUMAS MARCAS PARA QUEM

FABIANA JA FALOU
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METODO EXCLUSIVO
E PATENTEADO PARA
REDUCOES DE 3@%
DE INSUMOS

Idealizado por Fabiana para auxiliar os negocios a
conquistarem os resultados que esperam,
agregando a marca, as financas e ao meio
ambiente, o Método HairSIZE reduz em pelo
menos 30% o desperdicio de produtos em
negocios de beleza.
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O LIVRO QUE
TRANSFORMA
NEGOCIOS DA BELEZA.

Fabiana publicou o livro que promete transformar os negdcios e as vidas de quem
atua no cenario da beleza, o “Como Ter um Saldo de Beleza e Ainda Ser Feliz”. Com
relatos marcante e dicas preciosas, mostra o porqué dos diagndsticos recorrentes e,
de forma pratica, como executa-los.

CONSULTORIA
ESPECIALIZADA PARA O | oremor
PLANO DIRETOR DE

BELEZA DO SENAC/2022

Prestou a consultoria balizadora do Plano Diretor da Beleza
2022 a convite do Senac Nordeste - uma imersao com o
nucleo beleza para desenhar acdes constantes de
aproximacao com o mercado.

CARTILHA RETONADA
SEGURA PARA
NEGOCIOS DE BELEZA

Em 2020 o Fabiana desenvolveu junto ao Sebrae
Nacional a Cartilha Negdcios de Beleza em Tempos de
COVID19.

T H P— - o'
¥4 NEGOCIOS DE
BELEZA
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EaiRdIRd
OBRIGADO!

Fale com a gente através do e-mail
{laryssa@uaugomais.com.br} para
acertar todos os detalhes e o0 seu
evento ser incrivel!
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https://www.instagram.com/fredalecrim/?hl=en
https://linkedin.com/today/author/fredalecrim?trk=author-info__article-link
tel:(84)99905-5345
https://www.facebook.com/fredalecrim/?locale=pt_BR
https://www.youtube.com/channel/UC4I23K5dI9kQGdy49ybNPmA
https://www.uaugomais.com.br/
mailto:laryssa@uaugomais.com.br

